
Wir leben seit über 20 Jahren Innovation und entwickeln erfolgreiche Produktkonzepte für
unsere Kunden im Healthcare- und Dental-Markt.
PRISMAN ist deutschlandweit sowie international Marktführer bei speziellen Medizinprodukten
im Hygienebereich, medizinischen Aerosolen und chemischen Spezialitäten.

Wir suchen einen

Key Account Manager   (m/w/d)

Das können Sie von uns erwarten:
• Wir sind sehr gerne bereit Ihnen unser Know-How weiterzugeben und Sie vollumfänglich
 zu schulen und fortzubilden
• Ein sicherer Arbeitsplatz in einer wachstumsstarken Firma
• Persönliche Entwicklungsperspektiven für engagierte Mitarbeitende und wertschätzender
 Umgang miteinander
• Aufbau von Fachwissen und Qualifi kationen durch individuelle Schulungsangebote 
• Remote Arbeitsplatz innerhalb von Deutschland
• Firmenwagen
• Erfolgsbeteiligung am Unternehmensgewinn 
• Betriebliche Altersvorsorge
• Zuschüsse für Fitness- & Sportaktivitäten
• Gute Anbindung an das öffentliche Verkehrsnetz

Zusammen können wir wachsen, daher  begrüßen wir jede Bewerbung. 
Senden Sie uns gerne Ihre Unterlagen per E-Mail an: 

bewerbung@prisman.de 

PRISMAN GmbH 
Personalmanagement 
Otto-Hahn-Ring 6-18 · D–64653 Lorsch
Tel. +49 (0) 6251 866 980-0 · www.prisman.de

Ihre Aufgaben:

• Key Account Management für einen nationalen und internationalen Kundenstamm
 im B2B Bereich

• Gewinnung von strategischen Kunden und Aufbau neuer Märkte mit Produktinnovationen

• Implementierung von neuen Produkten mit dem Schwerpunkt Medizinprodukte und
 Biozide auf Private Label Basis

• Optimierung von Kundenprozessen und aktives Einbringen von Verbesserungen zur
 Erhöhung der Profi tabilität der Kunden und Produkte

Ihr Profi l: 

• Kaufmännische Ausbildung 
• Mindestens 2-3 Jahre qualifi zierte Berufserfahrung und ergebnisorientierte Arbeitsweise
• Kenntnisse im Bereich der regulativen Anforderungen an Medizinprodukte und Biozide
 erforderlich
• Kenntnisse im Bereich des Angebotes von B2B Private Label von Vorteil
• Erfahrung im Bereich Desinfektionsmittel und/oder Dentalbereich von Vorteil
• Strukturierte und selbstständige Arbeitsweise
• Verhandlungssichere Englischkenntnisse
• Reisebereitschaft


